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   โลกก ำลงัก้ำวเข้ำสู่ยคุ    อุตสาหกรรม 4.0 



                                         ตัวอยา่ง เช่น  Vibration  Analysis     

Source: https://www.plantservices.com/assets/Media/1202/11-steps-to-ensure-PdM-successHR.jpg 
http://www.reliableplant.com/Read/19701/data-analysis-predictive-maintenance 



Deep  learning 

 

 Machine  learning 

 

 Artificial  Intelligence (AI) 

 

 



Smart Maintenance  
ใช้    Artificial Intelligence (AI) 

Source: http://www.enefftech.co.uk/ https://smartbridge.com/ai-vs-ia/ Source: 

 

เป็นเพยีง   Intelligence  Assistance (IA)  



แนวทางส าหรับ 

SMART  SMEs 
ด้วยหลักส าคัญส าหรับธุรกิจ 

ยุคใหม่  
 



หลักส าคัญในการขับเคลือ่นธุรกิจยุคใหม่  
 

• Better  Price 

• Better  Function 

• Faster in services 

• Create  customers  satisfaction  



“  เงนิทุน   ความรู้  และ บุคลากร “  
 คือ 3 ความท้าท้ายหลัก 

ที ่ SMEs  ต้องเผชิญ 

มีตัวช่วยอะไรไหม  ค๊าบ 



• ประวัตคิวามเป็นมาของ Business Model Canvas ; BMC 
แนวคิดเรือ่งนี ้ถกูคิดคน้ขึน้โดยนกัคิดดา้นการบรหิารจดัการ 

•  ดร.อเล็กซานเดอร ์ออสเทอรว์ัลเดอร ์ 
• มหาวิทยาลยัโลซานน ์ประเทศสวิตเซอรแ์ลนด ์เป็นผูห้นึ่งที่ไดร้บัการยอมรบัมากท่ีสดุในโลก 

• คณะผูเ้ขียนหนงัสอืช่ือ Business Model Generation ซึง่ใชเ้วลากว่า  9 ปีในการวิจยั
พฒันาและน าแนวคิดนีไ้ปใชโ้ดยมีชมุชนนกัธรุกิจกวา่ 470 คนจาก 45 ประเทศทั่วโลกรว่มเขียน
หนงัสือเลม่นีด้ว้ย 

• จากการตีพิมพห์นงัสือ  Business Model Generation ออกมาในปี คศ. 2010 ท า
ให ้   นักธุรกจิทัง้ทีท่ ากจิการมานานและเพิง่เร่ิมต้นได้เข้าใจภาพรวมของธุรกจิ ดว้ย
กระดาษเพียงแผ่นเดียว 

• BMC เป็นจดุเริม่ตน้ท่ีดีส  าหรบัธรุกิจ Startup ท่ีก าลงัเริม่วางแผนกลยทุธใ์นการด าเนินธรุกิจ 
หรอืแมแ้ต่บรษัิทใหญ่ก็สามารถน า BMC ไปใชใ้นการปรบัปรุงหรอืตอ่ยอดโมเดลธรุกิจแบบเก่าได ้

 

https://en.wikipedia.org/wiki/Alexander_Osterwalder
https://en.wikipedia.org/wiki/Alexander_Osterwalder
https://en.wikipedia.org/wiki/Alexander_Osterwalder
http://www.businessmodelgeneration.com/
http://www.businessmodelgeneration.com/




Business Model Canvas ประกอบด้วย 

• Customer Segments  กลุ่มลูกค้าของเรา 
• Value Propositions     คุณค่าทีส่่งมอบใหกั้บลูกค้า 
• Channels                ช่องทางทีจ่ะเข้าถงึลูกค้า  
• Customer Relationships  ความสัมพนัธกั์บลูกค้า 
• Revenue Streams   รายได้หลักของธุรกจิ  
• Key Resources    ทรัพยากรหลักของธุรกจิ  
• Key Partners    พนัธมิตรหรือหุน้ส่วนของเรา 
• Cost  Structure    ต้นทนุในการท าธุรกจิทัง้หมด  
• Key   Activities    กจิกรรมหลักทีช่่วยในการ  

                           ขับเคลื่อนธุรกจิ 

 
 

 



ช่องทางในการเรียนรู้ - สร้างโอกาส 



Thank You 
• Paradin  Juntakhet 

• Tel               0 3893 0100 Ext. 1808 

• Mobile       08 9779 7809 

• Email:         Paradin.j@tgi.mail.go.th 

•             Paradin@outlook.com 

•                     cbm.tgi@outlook.com                     

• Website:    http://www.tgi.or.th 

•   

 

 


